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"TF§4 VLADOI BOGDAN ANDRE

33 ani din Ramnicu Valcea, casatorit

Date contact

Email: Tel:-
Adresa: . Ramnicu Valcea, jud. Valcea

Experienta profesionala

Experienta pe Vanzari: 8 ani si 6 luni

departamente Management: 6 ani si 1 luna

Mai 2020 - prezent Director Operational - SC MANTZARIS EUROPLAST SRL
1ansi3uni Ramnicu-Valcea | Management | Comert / Retail

- Imbinarea componentei operationale cu perspectiva strategica

- Planificarea si coordonarea activitatii companiei, stabilirea prioritatilor si a strategiei de dezvoltare
- Urmérirea si analizarea rezultatelor

- Implementarea si dezvoltarea de noi strategii pentru o mai buna functionalitate a fluxului

- Cenlralizarea, analizarea si raportarea rezultatelor

- Optimizarea proceselor si stabilirea criteriilor de performanta, supervizarea indeplinirii responsabilitatilor
- Controlarea si directionarea procesului continuu de schimbare

- Identificarea elementelor care conduc la cresterea eficentei companiei

- Coordonarea personalului din departamentele de logistica, depozitare si vanzare retail

- Asigurarea unei bune conexiuni intre principalele departamente ale companiei

- Stabilirea sarcinilor catre personalul din subordine

- Urmarirea indeplinirii sarcinilor, analiza si raportarea acestora

Abilitati si competente dobandite:
Project management, Management, Team Management, Time management, Gandire sirategica, Planificare
strategica, Managementul echipei, Microsoft Outlook

lul 2015 - Mai 2020 Director Vanzari & Marketing - SC MORAMI SRL
4 ani si 11 luni Oradea | Management | Comert / Retail

Dezvoitarea si implementarea unei politici de vanzari care sa aduca o crestere rapida, dar stabila a distributiei
la nivel national

Coordonarea echipei de vanzari la nivel national

Urmarirea realizarii targetului de crestere a vanzarilor cu procentul stabilit in fiecare an, cu stricta urmarire a
markerilor impusi

Prospectarea pietei in vederea vanzarii de inputuri pentru agricuftura

Crearea si mentinerea relatiilor cu clientii si furnizorii companiei

Dezvoltarea portofoliului de clienti

Identificarea unor noi piete de vanzare si extinderea distributiei in acele zone

Identificarea si solutionarea rapida a problemelor aparute

Analiza si interpretarea rapoartelor primite de la agentii din teren

Raportarea catre superiori a situatiei curente din teren, din perspectiva vanzarilor si a tendintelor pietei
Analiza nivelului vanzarilor la zi si crearea de previziuni de vanzari in baza acestora

Urmarirea incasarilor la zi a creantelor

Crearea de materiale publicitare pentru marketing (bannere, reclame, templateuri, documente, etc)
Managementul companiei in Google Business

Dezvoltarea, impreuna cu firna constructoare, a standurilor expozitionale la targurile de specialitate

Abilitati si competente dobandite:
CorelDRAW, Vanzari, Management, Marketing, Social Media Marketing, Vanzari directe, Coordonare,
negociere vanzare, vanzare negociere contracte, vanzari produse servicii, publicitate promovare marketing,



tehnici negociere vanzare

Feb 2007 - lul 2015 Director Vanzari si Marketing - SC MANTZARIS EUROPLAST SRL
8 ani si 6 luni Ramnicu-Valcea | Vanzari | Comert / Retail

Raporturi legate de vanzari, clienti, rulaje, termene de incasare

Forecast pentru sezoanele urmatoare, programare livrari

Achizitii (tot ceea ce implica: negociere pret, termene de plata, livrari, plati)

Vanzari (liste de pret, oferte, contactare clienti, negociere conditii comerciale)

Incasari - urmarirea incasarilor la timp a banilor din piata

Prospectari si cercetari de piata

Manager de transport

Activitati legate de marketing (grafica, prezentari, eic)

Managementul companiei in Google Business

Dezvoltarea, impreuna cu firma constructoare, a standurilor expozitionale la targurile de specialitate

Abilitati si competente dobandite:

CorelDRAW, Microsoft Office, Vanzari, Contabilitate primara, Markeling, implementare proiecte, planificarea si
urmarirea productiei, Social Media Marketing, Vanzari directe, negociere vanzare, vanzare negociere
contracte, vanzari produse servicii, publicitate promovare marketing, tehnici negociere vanzare

Educatie

2006 - 2010 Facultate - UNIVERSITATEA CONSTANTIN BRANCOVEANU
MARKETING | Ramnicu Valcea

2002 - 2006 Liceu - Colegiul Tehnic Energetic

Electratehnica | Ramnicu Valcea

Abilitati

Abilitati generale
Corel Draw, Corel Photo Paint, Microsoft Excel, Microsoft Office, Contabilitate primara, Facturare, Administrare site,
Coordonare echipa, Capacitatea de a gasi solutii, evitarea si aplanarea conflictelor, Adaptabilitate

Abilitati dobandite la locurile de munca

CorelDRAW, Microsoft Office, Vanzari, Contabilitate primara, Marketing, implementare proiecte, planificarea si urmarirea
productiei, Social Media Marketing, Vanzari directe, negociere vanzare, vanzare negdociere contracte, vanzari produse servicii,
publicitate promovare marketing, tehnici negociere vanzare, Management, Coordonare, Project management, Team
Management, Time management, Gandire strategica, Planificare strategica, Managementul echipei, Microsoft Outlook

Limbi straine

Engleza - Avansat, Greacad - Mediu, Franceza - Incepator, ltaliana - Mediu

Alte informatii

Conferinte

5th conference | Specialty Plant Nutrition
perioada Dec 2017 - Dec 2017

SQM Company Overview - Global aspects and vision.

Plant Nutrition, Sources, Products Under Saline, Alkaline and Acidic conditions
Q53 and other Micronutrients




Good Agriculture practices for Greenhouse vegetables Crops (Tomato) under Alkaline and Saline conditions

Balkan regional workshop & conference
perioada Dec 2016 - Dec 2016
Conferinta tinuta in Abu Dhabi, cu participarea a mai multor ingineri si doctori in chimie si agricultura.

Traininguri

Strategii de vanzare si marketing
perioada Nov 2014 - Nov 2014

Curs sustinut de Lorand Soarez Szasz

Negociere si persuasiune

perioada lun 2014 - lun 2014

Curs tinut in cadrul companiei, sustinut de Foxx Training

Hobby-uri
Motociclismul, Condusul, Muzica, lesirile in natura, Ciclismul, Yoga, Drumetiile, Fotografia

Permis de conducere
Categoriile A, B, C, E
dobandit in 30 nov 2006




